
  

 

Q&A: ITEL: Earnings Call (OPPDAY) Q2 2026 
วนัท่ี 19 สิงหาคม 2569 

 
1. กลยุทธ์การรองรับความต้องการใช้งาน Data Center ของกลุ่ม Hyperscaler ใน Q3’26 
 มีความคืบหน้าอย่างไร และจะเร่ิมรบัรู้รายได้เพ่ิมเติมอย่างมีนัยส าคญัในช่วงไตรมาสน้ีหรือไม่?
 จากการทีใ่นสญัญาของลูกคา้กลุ่ม Hyperscaler ส่วนใหญ่ จะต้องมกีารตรวจสอบใหช้ดัเจนก่อน
การก่อสรา้ง Data center ว่า Data center นัน้ๆ สามารถเขา้ถงึไดห้รอืไม่ รวมถงึจะตอ้งมกีารท าการตก
ลงกับทางบริษัทฯ ไว้ล่วงหน้า ส่งผลให้ Lead time ของการขายส่วนใหญ่ จะเกิดขึ้นก่อนการสร้าง  
Data center ดงันัน้จงึคาดว่าโอกาสการเกดิความล่าชา้จะอยู่ในระดบัจ ากดั หรอืเมื่อเกดิความล่าชา้ขึน้ก็
จะสามารถบรหิารจดัการได ้
 ในส่วนของการรบัรู้รายได้ จะขึ้นอยู่กบั Model การรบัรู้รายได้แต่ละประเภท โดยบรษิทัฯ เน้น
การท าสัญญาระยะยาว และให้ลูกค้าช าระเงินล่วงหน้า ซึ่ ง ในปัจจุบันอยู่ ระหว่างหารือกับ  
ผู้ตรวจสอบบญัชีในด้านรูปแบบการรบัรู้รายได้ และจะเริม่รบัรู้รายได้ในช่วงประมาณเดือนสงิหาคม 
2026 ทั ้ง นี้  บ ริษั ท ฯ  ต้ อ ง ก า ร ใ ห้ รู ป แ บบก า ร รับ รู้ ร า ย ไ ด้ เ ป็ น รู ป แบบก า ร รับ รู้ เ งิ น ส ด  
(Cash basis) และบรษิทัฯ มคีวามเชื่อมัน่ในการเป็นผูใ้หบ้รกิารทีส่ าคญัส าหรบัลูกคา้กลุ่ม Hyperscaler 
2. สถานะงานในมือ (Backlog) ปัจจบุนัท่ีคาดว่าจะรบัรู้รายได้ภายใน Q3’26 มีมูลค่าเท่าใด?  และ
บริษทัมีแนวทางจดัการความเส่ียงหากเกิดความล่าช้าในการส่งมอบโครงการภาครฐัอย่างไร?  

Worst case scenario ที่ประเมนิไว้ อยู่ที่ 699 ล้านบาท โดยเป็นการประเมนิจากการขายที่มี
ลกัษณะพร้อมปรบัเพิม่การบรกิาร (พร้อม Scale) เพื่อรายได้ที่เพิม่ขึ้นในอนาคต ทัง้นี้ คาดว่าในช่วง 
สิน้ปี 2026 บรษิทัจะมกีระแสเงนิสดเขา้ในระดบัทีด่ ีจากการช าระเงนิในสว่นดงักล่าวจากลูกคา้ 

ส าหรับโครงการภาครัฐ บริษัทฯ ยึดหลักในการด าเนินการบนพื้นฐานความถูกต้องและ 
เป็นประโยชน์ ดงันัน้ บรษิทัฯ จะใหบ้รกิารในโครงการทีส่อดคลอ้งกบัพืน้ฐานดงักล่าว ดงัจะเหน็ไดจ้าก
การให้บรกิารโครงการ Antidrone ที่เป็นไปเพื่อความมัน่คงของประเทศ ส าหรบัการจดัซื้อจดัจ้างนัน้ 
เป็นไปตามรูปแบบการด าเนินการปกต ิซึ่งบรษิทัฯ ไดด้ าเนินการบรหิารจดัการตามสถานการณ์ เพื่อให้
โครงการมคีวามคบืหน้าอย่างเหมาะสม 
3. หากพิจารณาความผนัผวนของค่าเงินบาทในปัจจุบนั บริษัทมีการบริหารจดัการความเส่ียง
ด้านอตัราแลกเปล่ียน (Hedging) อย่างไร เพื่อลดผลกระทบต่อก าไรใน Q3’26? 
 สนิทรพัย์ที่เป็นอุปกรณ์ของบรษิทัฯ (เช่น สาย Fiber optic) บรษิทัฯ ท าการบรหิารความเสีย่ง
ทัง้หมด (Fully hedged) ทัง้นี้ บริษัทฯ ยงัคงก าหนดให้มูลค่าของเงินที่ได้รบัจากลูกค้าต่างประเทศ 
(ด าเนินการผ่าน ITEL Global: ITG) เป็นสกุล USD เนื่องจากบรษิทัฯ อยู่ระหว่างการพจิารณาการลงทุน
ระหว่างเมอืง และ/หรอื ระหว่างประเทศ ทีจ่ าเป็นต้องใชเ้งนิสกุล USD ในการด าเนินการ ส่งผลให้ไม่มี
ความเสีย่งทางด้านค่าเงนิส าหรบัการด าเนินการดงักล่าว อย่างไรกต็าม อาจมคีวามเสีย่งในเชงิของผล



  

 

ก าไรทีบ่รษิทัฯ จะรบัรูเ้ขา้งบการเงนิ เนื่องจากในการรบัรูผ้ลก าไรเขา้งบการเงนิ จะต้องแปลงหน่วยเงนิ
เป็นสกุลบาท 
4. ธรุกิจเคร่ืองมือทางการแพทยท่ี์เติบโตสูงใน Q2’26 มีแผนการรบัรู้รายได้จากโครงการต่อเน่ือง
อย่างไรในช่วง Q3’26 และมีโอกาสปิดดีลใหม่เพ่ิมเติมหรือไม่? 
 ปัจจุบัน (สิงหาคม 2026) บริษัทฯ ได้มีการให้บริการ CT Scan แก่โรงพยาบาลจ านวน  
3 แห่ง (โรงพยาบาลล าดวน จ. สุรนิทร์, โรงพยาบาลสมเด็จพระยุพราชเชียงของ จ. เชียงราย และ
โรงพยาบาลอรญัประเทศ จ. สระแก้ว) โดยไดม้กีารศกึษารูปแบบการรบัรู้รายไดข้องแต่ละโรงพยาบาล 
เทยีบกบัที่บรษิทัฯ ประเมนิไว้ ตวัอย่างของรูปแบบที่ได้จากการศกึษาคอื การใช้บรกิาร CT Scan ใน
ภาคตะวนัออกเฉียงเหนือในช่วงฤดเูกบ็เกีย่ว จะน้อยกว่าในช่วงทีพ่น้ฤดเูกบ็เกีย่วไปแลว้ เนื่องจากคนไข้
ส่วนใหญ่มกัมุ่งเน้นเก็บเกี่ยวพชืผลการผลติในช่วงฤดูเก็บเกี่ยว และมาเขา้รบัการรกัษาตวัในช่วงที่พ้น
ฤดกูาลดงักล่าวไปแลว้ โดยรวมผลประกอบการมคีวามสอดคลอ้งกบัทีป่ระมาณการไว้ 

สิง่ทีบ่รษิทัฯ สงัเกตไดเ้พิม่เตมิคอื โรงพยาบาลชุมชนทีท่างบรษิทัฯ ใหบ้รกิาร เริม่มกีารรบัคนไข้
ทีเ่ดมิเน้นการเดนิทางไปรกัษาตวัที่โรงพยาบาลขนาดใหญ่ทีไ่กลจากพื้นที่ชุมชนของตนเอง สะทอ้นว่า
ธุรกจิเครื่องมอืทางการแพทยข์องบรษิทัฯ ไดช้่วยใหร้ปูแบบการแพทยใ์นพืน้ทีท่ี่ใหบ้รกิารมปีระสทิธภิาพ
มากขึน้ 
5. หากเทียบภาพรวมของก าไรและรายได้ใน Q3’26 บริษทัประเมินว่าจะเติบโตทัง้ YoY และ QoQ 
หรือไม่ และอะไรคือ Key Driver หลกัท่ีจะเป็นตวัผลกัดนัผลประกอบการในไตรมาสน้ี? 
 บริษัทฯ มีมุมมองว่า ธุรกิจ Hyperscaler จะเริ่มรับรู้รายได้ตามรายละเอียดในค าตอบ 
ขอ้ 1 ทัง้นี้ รูปแบบการรบัรูร้ายไดแ้บบต่างๆ จะมลีกัษณะแตกต่างกนั เช่น 1) Cash basis: รบัรูเ้ป็นเงนิ
กอ้นทีเ่ขา้สูบ่รษิทัฯ และ 2) Amortise over the contract: รบัรูเ้ป็นค่าตดัจ าหน่ายตามสญัญา เป็นตน้ 
6. จากรายได้ 1,369 ล้านบาท ท่ีหากตดัรายการพิเศษออก บริษทัฯ จะมีก าไรสุทธิเพียงเลก็น้อย 

Net Profit Margin ท่ีควรจะเป็นของธรุกิจของบริษทั อยู่ท่ีก่ี% และมีแผนการแก้ไขอย่างไรบ้าง? 

 ผลการประกอบการของบริษัทฯ สะท้อนการด าเนินงานตามความเป็นจริง  โดยรายจ่าย 
ของบรษิัทฯ ถูกออกแบบให้รองรบัด้วยรายได้จากธุรกิจ Data Service เป็นหลกั เนื่องจากพนักงาน 
สว่นใหญ่ถูกว่าจา้งเพือ่ใหบ้รกิารทางดา้น Data Service อย่างไรกต็าม มปัีจจยักดดนัจากการทีโ่ครงการ 
USO ต่างๆ ยงัไม่ต่อสญัญา ซึ่งบรษิทัฯ คาดว่าปัจจยัดงักล่าวจะส่งผลกดดนัในระยะสัน้ ทัง้นี้ บรษิทัฯ 
อยู่ระหว่างบรหิารจดัการดา้นการต่อสญัญาต่างๆ ทีเ่กีย่วขอ้ง 
 
7. นอกจาก USO แล้ว เรามีโอกาสทางธุรกิจท่ีเป็น Recurring ในประเทศ ในด้านอ่ืนๆ  
อีกบ้างหรือไม่ เพราะดเูหมือนรายได้ส่วนน้ีจะไม่โตมาสกัพกัแล้ว? 
 หากไม่พจิารณา USO รายไดใ้นส่วนของ Data Service ของบรษิทัฯ ยงัมกีารเตบิโตอยู่ โดยจะ
เป็นรายไดจ้ากการขายใหแ้ก่ลูกคา้กลุ่ม Enterprise ทีจ่ะรบัรูร้ายไดเ้ป็นรายเดอืน ซึง่การเตบิโตจะเป็นไป



  

 

แบบค่อยเป็นค่อยไป นอกจากนี้ บรษิทัฯ อยู่ระหว่างการพจิารณาการเพิม่บรกิารอื่นๆ On top ขึน้จาก
บรกิาร Data Service เช่น บรกิาร Cybersecurity เป็นต้น โดยคาดว่าจะเริม่ต้นน าเสนอบรกิาร On top 
ใหแ้ก่ลูกคา้บางสว่นก่อน 
8. สอบถามแนวโน้มการเติบโตของ Fiber optic ในเขต EEC ว่า Penetration rate ปัจจุบนัเป็น
เท่าใด? 
 บรษิทัฯ มลีูกค้าในพื้นที่ EEC หลายกลุ่ม เช่น 1) Enterprise/โรงงาน 2) ผู้ให้บรกิารสญัญาณ
โทรศัพท์ มือ ถือ  (Mobile operator)  และผู้ ใ ห้บ ริก า รอิน เทอร์ เ น็ ต  (Internet service provider)  
3) Hyperscaler ทีเ่พิง่สรา้ง Data center เสรจ็ (สว่นใหญ่คาดว่าจะสรา้งเสรจ็ในปี 2026 และบรษิทัฯ อยู่
ระหว่างการพดูคุยกบัลูกคา้กลุ่มดงักล่าว) 
 ส าหรบัปริมาณการให้บริการในพื้นที่ดงักล่าว คิดเป็นอัตราการให้บริการ (Utilization rate) 
มากกว่า 50% และยงัม ีCapacity ส าหรบัการเตบิโต 
9. งาน USO คาดว่าจะมีการ Official award ไหนช่วงไหน และมีโอกาสท่ีจะ Delay เน่ืองจากเจอ
เร่ือง ประธาน กสทช. หรือไม่? 
 ปัจจุบนั (สงิหาคม 2026) กระบวนการเกี่ยวกบัโครงการ USO อยู่ในส่วนความรบัผดิชอบของ
ทาง กสทช. ในการพจิารณาบรษิทัฯ ในฐานะผูย้ื่นประมลู ทัง้นี้ บรษิทัฯ มคีวามเชื่อมัน่ว่าโครงการ USO 
เป็นโครงการที่มคีวามสมเหตุสมผล (Reasonable) และเกิดประโยชน์จากการให้ประโยชน์ของศูนย์
ต่างๆ ของโครงการอย่างแท้จรงิ เพยีงแต่ในช่วงปัจจุบนัมกีารหยุดให้บรกิาร เนื่องจากครบอายุสญัญา 
โดยบริษัทฯ มีความพร้อมในการกลับมาให้บริการหากได้รับการต่อสัญญา และเชื่อว่า USO 3 จะ
สามารถด าเนินการไดแ้ละมคีวามส าคญัต่อประเทศ 
10. การท่ีบริษทัฯ มีดอกเบีย้ 42 ล้านบาท และก าไรสุทธิ 22 ล้านบาท บริษทัมองภาระดอกเบี้ยใน
ระดบัน้ีอย่างไร และบริษทัฯ จะลดต้นทุนการเงินอย่างไร? 
 บรษิทัฯ คาดว่าในช่วง HY2’26 การบรหิารจดัการเงนิจะดขีึน้จากช่วงก่อนหน้า จากการทีลู่กคา้
หลายรายมกีารช าระค่าบรกิารเขา้มาในช่วงดงักล่าว 
11. สามารถกล่าวได้ไหมว่า สิทธิใช้แนวรถไฟของ ITEL เป็น Moat ของทางบริษทัฯ หรือไม่ และ
หากครบ 30 ปี สินทรพัยจ์ะตกเป็นของใคร? 
 ตามเงื่อนไขทีท่างบรษิทัฯ ไดท้ าไวก้บัการรถไฟแห่งประเทศไทย (รฟท.) บรษิทัฯ ไดร้บัสทิธใิน
การบรหิารจดัการโครงข่ายเป็นเวลา 30 ปี (2555-2585) โดยในช่วงเวลาดงักล่าว สนิทรพัย์เป็นของ
บรษิทัฯ แต่เมื่อพน้ช่วงเวลาดงักล่าวแลว้ บรษิทัฯ จะยกสนิทรพัยใ์ห ้รฟท. โดยบรษิทัฯ ยงัคงมสีทิธใิน
การเช่ากลบั อกีทัง้ รฟท. มสีทิธทิีจ่ะไม่รบัสนิทรพัยด์งักล่าว และขายคนืใหแ้ก่บรษิทัฯ  
 จากขอ้มลูขา้งตน้ จงึสามารถกล่าวไดว้่าสทิธใิชแ้นวรถไฟของ ITEL เป็น Moat ของทางบรษิทัฯ 
 



  

 

12. หลงัได้สิทธ์ิใช้แนวรถไฟฟ้าตัง้แต่ปี 2555 ITEL ลง Fiber ตามแนวรถไฟไปแล้วก่ีกิโลเมตร 
และจะยงัมี Room ในการเติบโตก่อนหมดสญัญาในปี 2585 หรือไม่? 
 บรษิทัฯ มกีารลงโครงข่ายสญัญาณตามแนวรถไฟทัว่ประเทศ ซึ่งเสน้ทางรถไฟทัว่ทัง้ประเทศมี
ระยะทางอยู่ทีป่ระมาณ 3,000 กโิลเมตร ทัง้นี้ การลงทุนต่อระยะทาง ไม่ไดค้ดิเป็นสดัสว่น 1:1 เนื่องจาก 
บางเสน้ทางมกีารลงสาย Fiber มากกว่า 1 เสน้ หรอืมสีายทีแ่ตกแขนงออกไป หรอืมสีายส ารองส าหรบั
การซ่อมบ ารุง นอกจากนี้ เมื่อลงทุนในทางรถไฟแลว้ บรษิทัฯ ต้องเดนิระบบไปยงัอุปกรณ์ของบรษิัทฯ 
ดว้ย ซึ่งการเดนิอุปกรณ์นี้นับเป็นส่วนหนึ่งของเสน้ทางรถไฟ ส่งผลใหร้ะยะรวมของสาย Fiber ตามทาง
รถไฟของบรษิทัฯ จะมากกว่าระยะของทางรถไฟ 
 ส าหรับการลงทุนเพิ่มเติมในส่วนดังกล่าว บริษัทฯ ได้ลงทุนเพิ่มเติมเล็กน้อย เช่น  
การลงทุนโครงข่าย Fiber เชื่อมต่อระหว่างพื้นที่สุไหงโกลกของประเทศไทยกบัประเทศมาเลเซีย โดย
การเชื่อมต่อดงักล่าว ถือเป็นการเชื่อมต่อระหว่าง ไทย -มาเลเซีย เป็นแห่งที่ 3 (2 แห่งแรก เป็นการ
เชื่อมต่อกบัด่านสะเดา และปาดงัเบซาร)์  
13. จะมีแผนน า Blue Solutions เข้าตลาดในระยะเวลาอนัใกล้หรือไม่? 

ในปี 2568 บรษิทัฯ ไดต้ัง้ส ารองผลขาดทุนดา้นเครดติทีค่าดว่าจะเกดิขึน้ (Expected credit loss: 
ECL) ในระดบัที่มนีัยส าคญั ส่งผลให้แผนการน า Blue Solutions เข้าตลาดหลกัทรพัย์ฯ ต้องชะลอไป 
อย่างไรกต็าม ในปี 2026 ระดบัการตัง้ ECL ปรบัตวัลดลงจากปีก่อน จงึมองว่าเป็นโอกาสทีด่ทีีส่ามารถ
ผลกัดนั Blue Solutions เขา้ตลาดหลกัทรพัยฯ์ ได ้ส าหรบัรูปแบบการเขา้ตลาดหลกัทรพัยฯ์ นัน้ ก าลงั
อยู่ระหว่างการศกึษาแนวทางทีเ่ป็นไปได ้ 

ทัง้นี้ Blue Solutions เป็นบรษิทัทีส่ามารถด าเนินกจิการไดต้ามปกติ และสามารถก่อใหเ้กิดผล
ก าไร โดยบรษิทัฯ จะผลกัดนัใหบ้รษิทัดงักล่าวเป็น Enterprise Resource Planning (ERP) ทีส่ าคญัของ
ประเทศไทย 
14. บริษัทมีความมัน่ใจเพียงใดในการรักษาอัตราก าไร EBITDA Margin ให้อยู่ในระดับสูง
ใกล้เคียงกบั Q2’26 (ท่ี 26.7%) ท่ามกลางการแข่งขนัด้านราคาท่ีอาจรนุแรงขึ้น? 

บรษิทัฯ ยงัคาดว่าจะสามารถรกัษาระดบั EBITDA Margin ให้ใกล้เคยีงกบัใน Q2’26 ได้ ทัง้นี้
ขึน้อยู่กบัโครงการใหม่ ๆ ทีบ่รษิทัฯ จะไดร้บังานเพิม่ขึน้มาในอนาคต 
15. บริษัทมีประเด็นเร่ืองแรงกดดนัจากต้นทุนการด าเนินงานหรือค่าใช้จ่ายในการขายและ
บริหาร (SG&A) ท่ีอาจปรบัตวัสูงขึ้นใน Q3’26 หรือไม่? 
 บรษิทัฯ ไม่มปีระเดน็ในสว่นดงักล่าว 
16. สดัส่วนรายได้ Project based vs Recurring ของกลุ่มเครื่องมือแพทย ์เป็นเท่าใด? 

ใน Q2’26 รายไดข้องกลุ่มเครื่องมอืแพทย ์(ด าเนินการผ่าน Interlink Health Technology: IHT) 
มสีดัส่วน Recurring ประมาณ 55% และ Non-recurring ประมาณ 45% ซึ่งในส่วนของ Non-recurring 
จะเป็น One-Time ส าหรบัไตรมาสนี้เท่านัน้ ยงัคงไม่มโีครงการใหม่ ๆ ในไตรมาสถดัไป 


